一、“加盟连锁经营”的具体含义及优势
    加盟连锁经营是指授权者将自己所拥有的商标（包括服务商标）、商号、产品、专利和专有技术、经营模式等以经营合同的形式授予加盟者使用，加盟者按照合同规定在授权者统一的业务模式下从事经营活动，并向授权者支付费用。
    授权者是指提供商标、商号、产品、专利和专有技术、经营模式者。加盟者也称为受许者，是指获得授权者商标、商号、产品、专利和专有技术、经营模式使用权者。
    加盟连锁经营和单一独自经营相比有很多优势： 

1、高成功率
    连锁经营已经在世界范围内被证明行之有效，超过90%以上的客户在加入连锁体系后获得了不同程度的成功。由于连锁经营在降低采购成本、销售成本、管理成本的同时，提高了企业的品牌形象和信誉，降低了竞争风险，因此也取得了较高的成功率。

2、较短的学习曲线
    授权者花费多年的时间和金钱建立了成功的经营模式。加盟者可以用很短的时间，很少的代价学习到成功的经营管理经验与知识，可以让自己少走很多弯路。

3、品牌优势
    加盟者可以用较小的代价分享授权者经过长期经营努力形成的著名品牌和信誉从而有力地促进销售，并极大地扩展自己的业务范围。 

4、共同的广告、促销
    连锁经营企业可以集中资源用于广告促销，降低广告促销平均成本，有利于连锁企业树立品牌形象。

5、专业的管理改进
    授权者通过输出自己成功的行业经营经验和管理模式，可以帮助加盟者改进管理。

6、培训
    加盟者将经常得到来自授权者的有针对性的培训和指导，不断提高自己的经营和管理能力。

7、服务支持
    加盟者可以用很小的成本享受授权者提供的综合服务，如售后服务等，而连锁经营体系则通过规模效应使服务更加专业化。

二、加盟连锁企业：引领行业发展新趋势
    加盟连锁经营是二十世纪最成功、最具贡献的营销创举之一，由于它具有更高的效率、更快的业务扩展能力、较低的资金运作要求、较少的雇员数量和人力成本、规模经济及更广阔的发展空间，因此在全球范围内迅速普及。

    同时，加盟连锁经营也是小企业迅速、安全可靠地从小变大的策略联盟合作方式。连锁体系向加盟企业提供了更高的成功机会、更短的学习时间、优秀的产品标志和服务标志、大规模采购、联合广告和促销、成功的管理模式、培训以及其他的支持，确保连锁加盟企业运作成功。随着信息技术的发展和因特网的普及，在全球经济一体化趋势的推动下，借助先进的信息系统和物流体系，连锁经营也迎来了一个新的阶段。在传统的连锁经营理念中，融合了基于供应链管理的"合作竞争"思想，融合了更先进的电子商务运作模式，使加盟连锁体系更加紧密，合作更加深入。

    进入新世纪，中国连锁商业发展显得异常活跃，特别是国内大型连锁企业跨区域发展战略推出，改变了上世纪中国连锁商业企业步步为营、稳扎稳打的发展模式，2001年开始，连锁商业企业开始迈入快速发展阶段，据权威机构统计，连锁经营企业持续保持年增长近50％的发展速度，远远高于社会消费品售总额10％的增长水平。其中特许加盟加速扩张，加盟店的销售增长有效地拉动了企业的快速发展。

三、“好饰家连锁系统”具备的优势
    多年来，好饰家在建材零售经营领域的经营业绩有目共睹，不仅积累的雄厚的资本实力，更形成了一套宝贵的经营管理模式和巨大的品牌资产，这一切都为好饰家作为连锁经营体系的建设者和管理者提供了得天独厚的条件。

一、行业品牌优势
    "好饰家"品牌形成了很高的知名度和美誉度，好饰家已成为高品质的建材经销商和服务者的代名词，在消费者心中有着很高的可信度。连锁企业可以直接使用好饰家品牌，迅速提高自己的知名度，改善自己的品牌形象。 
特别应该指出，好饰家是建材零售行业中名列前茅的佼佼者，在行业中有着良好的商誉，是众多商家信赖的合作对象。

二、产品资源优势
    好饰家历来重视对供应商资源的管理，并通过一系列的创新途径，与供应商建立了广泛而密切的战略伙伴关系，这种独特的资源优势是好饰家区别于其它竞争对手的特色之一，好饰家在总代理产品和便利店领域的业务拓展，更进一步地丰富了好饰家品牌的内涵。连锁企业可以共享好饰家的产品资源，并可以将此转化形成自身强大的资源优势。

三、经营管理优势
    作为业界的领先者，好饰家对建材零售行业的经营深谙其道，而且在售后服务和顾客管理等方面有独特的管理经验，能有效地提高经营效率和客户满意度。连锁企业引进这些成熟的管理经验，可以大大减少在成长初期的经营成本和经营风险。

四、网络优势
    好饰家目前有三家分店，第四家松江店正在筹建当中，这些分店在上海的市场份额中均占有重要的地位，是好饰家连锁系统建立的坚实基础。 

五、综合服务优势
    好饰家具备超强的综合服务能力，这种综合服务优势包括：一流的售后服务能力；完善的配送服务能力。

六、战略规划优势
    面对新经济的不断发展，好饰家准确把握新经济的发展文献，为迎接电子商务时代的到来，制定了中、长期的战略规划，把好饰家连锁体系的建设、信息系统的建设、售后服务体系的建设和资本化运作作为电子商务运作的基石，建立了面对未来的建材交易平台。这一切都为好饰家连锁体系的长远发展奠定了坚实的基础。

四、加入“好饰家连锁系统”的条件
    多年来，好饰家在建材零售经营领域的经营业绩有目共睹，不仅积累的雄厚的资本实力，更形成了一套宝贵的经营管理模式和巨大的品牌资产，这一切都为好饰家作为连锁经营体系的建设者和管理者提供了得天独厚的条件。

一、行业品牌优势
    "好饰家"品牌形成了很高的知名度和美誉度，好饰家已成为高品质的建材经销商和服务者的代名词，在消费者心中有着很高的可信度。连锁企业可以直接使用好饰家品牌，迅速提高自己的知名度，改善自己的品牌形象。 
特别应该指出，好饰家是全国电器经销行业中名列前茅的佼佼者，在行业中有着良好的商誉，是众多商家信赖的合作对象。

二、产品资源优势
    好饰家历来重视对供应商资源的管理，并通过一系列的创新途径，与供应商建立了广泛而密切的战略伙伴关系，这种独特的资源优势是好饰家区别于其它竞争对手的特色之一，好饰家在总代理产品和便利店领域的业务拓展，更进一步地丰富了好饰家品牌的内涵。连锁企业可以共享好饰家的产品资源，并可以将此转化形成自身强大的资源优势。

三、经营管理优势
    作为业界的领先者，好饰家对建材零售行业的经营深谙其道，而且在售后服务和顾客管理等方面有独特的管理经验，能有效地提高经营效率和客户满意度。连锁企业引进这些成熟的管理经验，可以大大减少在成长初期的经营成本和经营风险。

四、网络优势
    好饰家目前有四家分店，第五家松江店正在筹建当中，这些分店在上海的市场份额中均占有重要的地位，是好饰家连锁系统建立的坚实基础。 

五、综合服务优势
    好饰家具备超强的综合服务能力，这种综合服务优势包括：一流的售后服务能力；完善的配送服务能力。

六、战略规划优势
    面对新经济的不断发展，好饰家准确把握新经济的发展文献，为迎接电子商务时代的到来，制定了中、长期的战略规划，把好饰家连锁体系的建设、信息系统的建设、售后服务体系的建设和资本化运作作为电子商务运作的基石，建立了面对未来的建材交易平台。这一切都为好饰家连锁体系的长远发展奠定了坚实的基础。

七、 经营场所
    商场位置好。
商场面积：经营面积不低于1000平方米。

八、 经营者综合素质
    学历、专业、人际交往、表达能力、组织能力对所处市场环境、企业经营态势的把握等。

五、好饰家连锁系统加盟企业申请程序
 1、申请受理机构
    好饰家连锁体系的申请受理机构是好饰家总部营销拓展部。当申请人有加入好饰家连锁经营体系的意向时，可以向该部门了解好饰家连锁体系的有关情况以及申请加入的条件，并索要有关材料。
联系电话：64864433-109 

2、 申请程序
    由申请人向好饰家营销拓展部提交申请报告、填写申请表格（对特殊条件可以附加说明）。

3、 授权程序
    经批准后，由好饰家与申请人签订加盟协议书及有关合同，确定双方的契约关系。

4、新连锁企业的组建工作
    申请人根据加盟协议书和相关要求，在好饰家的指导下进行店面装璜、组织调整、广告宣传和有关的开业准备，并由相关部门进行相关培训。

5、开业挂牌仪式
    新连锁企业开业之时将举行挂牌仪式，由好饰家的有关人员为申请人进行挂牌。

好饰家连锁系统加盟企业申请表 [image: image1.png]



窗体顶端

	公司名称：
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	注册地址：
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	法定代表人：
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	注册资金：
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	注册地址：
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	申请人姓名：
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申请人行业经验： 1.[image: image12.wmf]
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	电话：
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	E-mail：
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	登记注册
经营范围
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	商场地址：
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	商场占地面积：
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	店面取得方式：
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	仓库地址：
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	公司人员(人数)
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高层管理人员：[image: image28.wmf]


财务人员：[image: image29.wmf]


商场管理人员：[image: image30.wmf]


物业安保人员：[image: image31.wmf]


营销人员：[image: image32.wmf]


其他：[image: image33.wmf]




	目前经营范围
及状况
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	加盟区域
交通状况
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	区域人口
平均收入
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	区域内同行业
竞争对手
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	区域内其他
商业状态
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	拟投入资金：
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	备注：
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